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FINANZIAMENTI LA VIA PIEMONTESE PER FAVORIRE LE START-UP

Obiettivo? Fare ecosistema col venture capital

Li' obiettivo & un ecosisterna finanzia-

rio per il capitale di rischio. Attivo
sui due poli creati e cresciuti negli ulti-
mi anque anni in Piemonte. 1l primo &
quello di la fondazione
pazientemente costruita intorno al Poli-
tecnico di Torino. Con il suo incubatore
di 61 micro-aziende. Il secondo ¢ il
Bioindustry Park del Canavese, che dal
1098 a oggi ha accolto 35 tra istitut],
laboratori e az:Lende e ha incubato 17
start-up.

Queste due esperienze oggl si connet-
tono all'insegna del venture capital. Per
il distretto torinese € un passo ormai
behgatc: se vuol portare allo stadio suc-
cessivo la crescita delle sue creature. Per

i biotecnologi di Ivrea, gia esperti nel-

I'Eporgen Venture di investimenti sulle
start-up, un modo per fare sinergia, e
riversare le proprie competenze su uno

spazio terrtorzale pru vasto.

[l punto di incontro si chiama Pie-
montech, la finanziania nata nel luglio
2004 dentro iU distretto Torino Wire-
less, dotata di smilioni di euro e che ha
gia investito in nove start-up. Nel novero
dei soci di Piemontech {oltre a alla Fon-
dazione IlSeING Eurofidi, Unio-
ne Indusmah dl Torino e I3p) ora si
agoiunge per il 16% I'Eporgen Venture,
la creatura dell’ostinato Silvano Fumero,
ex top manager della Serono, che ha al
s110 attivo altrl sel investment in nuove
imprese dentro 1l parco del Canavese.

«Piemontech opera nel primo stadio
di finanziamento de]le start-up, quello
della "seed money", owero dei primi
capitali {sotto 1 200mila eurc) necessari
a sviluppare prototipi e innovazioni —
spiega Claudio Giuliano, giovane presi-
dente della finanziaria ma un passato di

venture capitalist al Carlyle Group — a

a1 servizi di accelerazione d'impresa di

I3p e Eporgen. in que-

sto meodo, insieme, possiamo ofirire al
nuove imprenditore non solo capitali
ma anche soci esperti con cui confron-
tarsi, capaci di aprire canali commercia-
li, rafforzare la squadra aziendale e deli-
neare strategies.

E poi, in queste fasi iniziali connetter-
si anche alla rete italiana dei Business
Angels, I'Iban, circa 200 investitori in-
formali, attivi su una ventina di investi-
ment per 2,5 milioni di euro. «Anche
noi tendiamo ad afhiancara al neo im-
prenditore, apportando esperienza e co-
noscenze», dice Tommaso Marzotio Ca-
otorta, segretario dell'Tban.

Non si fermano qui, pero, 1 lavor in
corso nell’ecosiste-
ma piemontese. «]l
prossimo passo, da
gennaio 2000, sara
la partenza di un
fondo di venture ca-
pital su misura per
lo stadio successivo
— spiega Alberto
Peyrani di Innogest
— ovvero quello di
cosiddette  "prumno
round”, quando la
start-up, 1ness) a
punto 1 prototipr e 1
primi clients, ha bi-
sogno di un primo
consolidamento ¢
creazione di struttu-
re operative. Per

questo abbiamo abbiamo avviato Alpin-
vestimenti, un fondo che avra una dota-
zione di 50-70 milioni di euro, con un
obbiettivo di una ventina di societd inno-
vative, una soglia massima di invesh-
mento per operazione di 2 miliont di
euro, € un ritorno atteso di almeno il

biettivi, dovrebbe autofinanziarsi an-
che sw risultati dei suoi investimentl.
E attrarre altri fondi operativi in Htalia
(in particolare per investimenti di se-
condo round, quando 'azienda gia mo-
stra un primo profilo di redditivita)
come Apax, Carlyle, Pino Partecipazio-
ni, Netparners e altri.

Questo ecosistema ha oggl in Piemon-
te materia su cui operare. Almeno set-
tanta tra start-up incubate dal Politecni-
co di Torino e nel Bioindustry Park. Tra
esse nomi come la Seacoz, azienda nata
tre anni fa e ogpl leader nella realta
virtuale (inserimento di oggetti virtuali
dentro ambienti reali ripresi da teleca-
mera) e abituale fornitrice dei suoi effet-
ti nei programmi di Piero Angela. Oggi
la Seacoz & una start-up che sta attraver-
sando una delle tipiche fasi chiave della
crescita. Quando la domanda comincia
a impennarsi e deve rapidamente proce-
dere a un ratforzamento delle sue strut-
ture, per non incappare nel paradosso di
una ¢risi da eccesso di successo.

Altro caso significativo € quello di
N-lab, startup nata dentro i Politecnico
di Torino, da un gruppo di ingegner
sensoristici guidati da Eros Pasero, loro
docente. Oggi l'azienda ha gia iniziato la
produzione e le consegne dei suoi senso-
ri avanzatl per il manto stradale e per il
monitoraggio meteo In  movimento.
«Non solo — spiega Pasero — ¢t siamo
imbattuti in commesse provenienti da
aziende italiane passateci da partners
tedeschi o americani, perché nessuno
credeva che oggetti tecnologia tanto
avanzati fosseo prodotti in ltalia».

- E poi Narvalus, azienda che sta svilup-
pando un biochip capace di penetrare
nelle membrane cellulari (e di depositar-

vi farmaci mirati), oppure Bionucleon,
per il Dna artificiale (Pna) E altre. Un
ecosistema di cervelli che € ora alla pro-

regime contiamo di raggiungere una cin-

quantina di jnvestimenti, affiancandoci 30%». Un fondo chiuso che, negli ob-

va della crescita e del capitale. (g.ca)
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tre fondi Start-up.
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